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Le 6 décembre 1998, les deux premiers éléments de la future station spatiale internationale (ISS) sont assemblés 
en orbite par deux astronautes d’Endeavour.[ [
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A la Une
HISTOIRE DE COMPARER...

Free l’avait indiqué il y a deux ans dans son dossier de candidature pour la troisième licence 3G, il ne subventionnera 
pas les téléphones mobiles mais proposera des paiements étalés, avec des mensualités bien distinctes du prix du 
forfait.

Aujourd’hui, deux de ses concurrents lui ont coupé l’herbe sous le pied avec les marques Sosh et B&You, appartenant 
respectivement à Orange et Bouygues Télécom.

S’ils proposent des forfaits moins chers (à partir de 25 euros par mois pour du tout illimité), ils proposent également 
des mobiles à « prix coûtant », que l’on peut payer en une seule fois ou alors sur 3, 12 ou 24 mois.

Mais force est de constater que les « prix coûtant » annoncés ne sont pas si attractifs. Surtout que les opérateurs 
obtiennent souvent un prix d’achat en gros de 20 à 40 % moins cher que le prix de vente final.

Par exemple, Orange qui commanderait plusieurs milliers de téléphones à Samsung bénéficierait alors d’une belle 
ristourne. Sauf que les prix affichés par Sosh et B&You sont très proches des prix « grand public » que l’on peut 
retrouver un peu partout sur la Toile :

Les exemples ci-dessus montrent que les prix des opérateurs ne sont pas forcément les plus compétitifs. Les écarts 
de prix se situent entre 20 et 100 euros, ce qui n’est pas rien.

Pourquoi les prix de vente affichés par les opérateurs sont si proches des prix pratiqués par la plupart des sites 
marchands ? Deux pistes sont peut-être à explorer...

• Soit les ristournes faites aux opérateurs par les constructeurs ne s’appliquent pas lorsque le téléphone n’est pas 
subventionné ou lorsque le forfait proposé avec n’a aucune période d’engagement.
• Soit les opérateurs gardent finalement pour eux la marge réalisée.

Seulement, un exemple du tableau vient mettre à mal les deux pistes évoquées ci-dessus. Alors que tous les sites 
marchands proposent le Nokia Lumia 800 à 500 euros, Sosh est le seul à pouvoir le proposer à 390 euros, soit 110 
euros de moins !

Les contrats qui lient Orange et Nokia ont-ils été complètement revus pour prendre en compte cette nouvelle façon 
de commercialiser les terminaux ?

Une autre piste à explorer...
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